
 



日本国内、そして香港でのジュエリーフェアにあって、バイヤーが大挙して押し寄せ、一段と賑わいを
見せるブースがある。VITHAL TRADING CO.,LTD（代表取締役：PALRIWALA CHETAN KUMAR、
以下、ビッタァルトレーディング カンバニー）である。
ビッタァルトレーディング カンバニーは、2002年に山梨県甲府市で会社を設立、本年で創業19年を
迎えた注目企業である。
この数年の急成長は目ざましく、コロナ禍をものともしないNo.1元気カンパニーである。
どうして同社のブースにこれほどのバイヤーが集まるのか。
コロナ禍を吹き飛ばす急成長を続ける要因とは…。
ここではビッタァルトレーディング カンバニーの成長戦略と戦術をレポートする。

コロナ禍をものともしないNo.1 元気カンパニー
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ビッタァル トレーディング カンパニー
の信念と哲学

ビッタァル トレーディング カンパニーは、創
業時から家族に受け継がれてきた、創意工夫の精
神と追随を許さないスキルを発揮して、進化を続
けるジュエリービジネスにあって、グローバルな
存在感を維持することを信念としている。そして、
スタッフ、サプライヤー、クライアントを、何よ
りも大切にするとの哲学を大切にしている。

お互いを尊重し、団結した家族として、どこま
でも誠実に、個人の責任とプロ意識、チームワー
クと協力、そして何よりも卓越性により、ビッタ
ァル トレーディング カンパニーのビジネスは形
成されている。

最大の差別化のポイントは 
“短期での納品”

ビッタァル トレーディング カンパニーでは、
ダイヤモンドなどの大量多品種の材料を、インド
にある仕入担当の子会社から輸入して、山梨県で
ジュエリーを製造している。顧客の多くは日本の
メーカーや卸売業だが、中国をはじめとするアジ
ア諸国、欧米や中東など、世界中へ急速な顧客の
広がりをみせている。本社は山梨県甲府市にあり、
東京、香港、インドに支店がある。新型コロナウ
イルスの緊急事態宣言などで、多くの企業がビジ
ネスの展開に苦労する中、ビッタァル トレーデ

ィング カンパニーでは、オーダーが絶えないど
ころか増加の一途という。

ビッタァル トレーディング カンパニーのジュ
エリーの特徴は、1000万円をこえるようなハイ
ジュエリーはなく、メインは上代で３万円から
５万円の買いやすい価格帯のもので、数千個単位
で発注・製造して、販売するというスタイルをと
っている。

その中で、ビッタァル トレーディング カンパ
ニーが誇る、最大の差別化のポイントは短期での
納品である。競争の激しい時代になり、仕入れの
選択肢が多くなっているなか、納品までに時間が

かかると、オーダーが変更されたり、キャンセル
されるリスクを負うことになる。そこで、注文を
受けてからの納期を最短で２日、長くても２週間
程度としてタイムリーに商品を提供できる体制を
整えている。

リスク覚悟で 
月100型以上の新作を発表

そして、驚くことにビッタァル トレーディング
カンパニーでは、1ヶ月に100型以上の新しいデ
ザインの商品を開発している。デザインは願客の
意見を取り入れながら、売れ筋ジュエリーを開発
している。

では、何故、1ヶ月に100型以上の新作ジュエ
リーを製作でき、どうしてそれほど早く納品でき
るというのだろうか。それは、ビッタァル トレ
ーディング カンパニーが独自で構築した、売れ筋
分析と予測システムにあるという。プロダクショ
ンチームとセールスチームが、常にコミュニケー
ションをとって連携しているので、どの顧客にど
ういった商品が提案できるのか、どの顧客がどの
ようなオーダーをしてくるのかということを、顧
客からの注文が来る前に予測して、リスクを負っ

てジュエリーの製作をしているのである。その際、
ダイヤモンドなどの材料費、為替、地金価格など
の変動は当然考慮している。ビッタァル トレーデ
ィング カンパニーに、リピート顧客が特に多いの
は、これらのことに起因するものと考えられる。

顧客自身も在庫は出来る限り持ちたくないので、
オーダーは催事やイベント企画の直前にならない
と入らないのが普通である。注文が入ってから動
くようでは、他社に出遅れることにもなる。ビッ
タァル トレーディング カンパニーでは、リスク
をとってもジュエリーを作りこむことが、他社に
打ち勝つ差別化であり要因であると位置付けてい
る。

JAPAN MADEで、品質の割にリーズナブル、
デザインと在庫が豊富で、国内・海外で人気の高
いビッタァル トレーディング カンパニーのジュ
エリー。このジュエリーと、上で述べた他社に追
随を許さない戦略と戦術が、コロナ禍をものとも
しないNo.1元気カンパニーを支えているのであ
る。
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